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TRAME 2 – CONVERSATION D’AFFAIRES

APRES PAQUET DE DECISION

Bonjour……………………..de Well-street.com,

(Comment allez-vous, etc……suite précédent appel)

Nous avions convenu de ce rendez-vous suite au téléchargement du pack de décision.

Avez-vous regardé les 3 éléments principaux, dans leur intégralité, à savoir : le Livret "L’Etape Finale", la vidéo "La prochaine Etape"  et le plan marketing sous forme de présentation en powerpoint ?
Si non : fixer un autre rendez-vous

Si oui : OK, Ces informations vous ont-elles suffisamment intéressées pour aborder la dernière partie, à savoir : votre décision de démarrer votre affaire ?

Non : Et bien, pas de problème, on va en rester là et je vous souhaite bonne chance pour la suite.

Oui, très bien ! Avant de passer à cette 3e étape et de répondre à vos questions éventuelles, faisons un rapide point de ce que vous avez vu.
Les 2 étapes précédentes vous ont permis d’avoir des informations sur :

· Notre marché du Bien Etre, l’Industrie de la Vente Directe et du Marketing de Réseau, 
· Le groupe HERBALIFE,
· Notre plan de rémunération,
· Le développement d’une base de clients avec le concept du Plan d’Action Total, à savoir le bilan, le soin, les clubs cocktails et les revenus directs,
· La construction d’un réseau de distributeurs avec Internet et Well-street.com pour gagner des royalties, donc des revenus indirects,
· Et enfin, tout un système de formation permanente, avec soutien et coaching avec notre concept Neo : "Tout de la maison".
L’ensemble de ces informations vous a permis : 

· D’avoir une réponse à toutes vos questions,

· D’être rassuré sur la structure d’Herbalife, sa stabilité financière, son potentiel de developement,  etc…

· Et quelque part de savoir si c’est une activité faite pour vous.  
Lors de cette présentation, on a évoqué 3 niveaux/groupes de démarrage possibles.

Regardons les à nouveau rapidement, si vous voulez bien.
Niveau 1 : Groupe DES CONSOMMATEURS.

Ce sont les personnes qui prennent la carte de "Client privilégié" afin de bénéficier d’une remise de 25 % permanente -sans aucune obligation de business- et c’est une remise valable sur l’ensemble des produits du catalogue, pour eux-mêmes et leur famille.

Niveau 2 : Groupe DES PRODUCTEURS

Une majorité de personnes débutent ainsi car elles veulent créer des compléments de revenus dans un 1er temps.
Les producteurs travaillent le plus souvent en parallèle de leur activité, à temps choisi, mais également  pour certains, à temps complet en activité principale.

Les Producteurs focalisent leur activité essentiellement sur le développement d’une base de clients. C'est-à-dire que :
- 80 % minimum du temps libre consacré à Herbalife sera réservé aux bilans, aux références obtenues, à la Vente et donc aux revenus directs, 
- Et lorsque l’on a construit une base de 15 à 20 clients, et si le distributeur le souhaite, il pourra commencer à développer un réseau de distributeurs, avec Well-street, dans le but de futurs revenus additionnels.
Dans ce niveau 2, on travaille de plan de 90 jours en plan de 90 jours. 

Le 1er consacré à la formation tout en pouvant gagner de l’argent très rapidement.

Et ensuite, les revenus potentiels pourront aller de : 300 à 1.500 € par mois.

Niveau 3 : Groupe des CONSTRUCTEURS ou DES BATISSEURS

C’est un niveau qui s’adresse aux "Nouveaux Entrepreneurs", c'est-à-dire des personnes "engagés à changer leur vie" et qui souhaitent, par le biais de cette opportunité, atteindre une totale indépendance financière d’ici 3 à 5 ans.

De la même façon, on peut  travailler à temps choisi, en parallèle de son activité professionnelle, ou à temps complet en activité principale. 

Les Constructeurs vont également apprendre à construire, développer et fidéliser une base de clients.

80 % du temps sera aussi consacré aux bilans et à la vente, mais plus rapidement qu’en niveau 2, ils vont apprendre à mettre en place un recrutement plus méthodique et professionnel avec Well-street.
          Dans ce niveau 3, et toujours dans le cadre de plans de 90 jours en 90 jours, les revenus potentiels pourront aller de : 1.500 à 5.000 € et + par mois.
           Ce qu’il faut bien comprendre avec le niveau 3, c’est qu’il ne nécessite pas forcément de moyens, de temps, d’argent et même de compétences particulières. C’est plutôt un niveau d’engagement supérieur et de résolutions personnelles par rapport à des changements que l’on veut apporter dans sa vie professionnelle et familiale.
              Bien entendu, on pourra passer d’un niveau 2 au niveau 3 à tout moment.
Mais de connaître votre choix de Groupe est important pour permettre au sponsor d’adapter notre système de soutien et de formation, en fonction de vos objectifs et ceci, dans le but de vous aider à les atteindre étape par étape. 
Alors, savez-vous quel niveau correspond le mieux aujourd’hui à vos objectifs pour démarrer votre activité ?
1) Si niveau 1 :
Parfait, pour bénéficier des réductions de 25% de la carte de "Client privilège", pour vous-même et votre famille, vous avez besoin d’avoir votre Kit de distributeur, à commander auprès d’Herbalife, et qui comprend :
· Votre contrat de licence Internationale appelé formulaire de distributeur,
· le catalogue des produits,

· la liste des prix, 
· diverses brochures,
· un DVD intitulé : "Bienvenue Herbalife" et qui vous présente la société, les produits, et le plan de carrière,
· un estimateur de Protéines que l’on appelle aussi réglette qui permet de personnaliser les programmes nutritionnels en fonction de la morphologie,
· un programme nutritionnel de base d’une valeur de 125 € (prix public) pour débuter vous-même les produits et avoir vos propres résultats.
· un tableau de prise des produits, tableau de mensurations et des idées recettes (envoi par mail).
Ce Kit ou IBP (International Business Pack) a une valeur de 125 €, livré directement par Herbalife en chronopost en 24 ou 48 heures.
Ok ! Souhaitez-vous commander votre IBP maintenant pour le recevoir sous 48h?

Non : on s’arrête là

Oui : Très bien, pour le régler, nous travaillons avec PayPal. Est-ce que vous connaissez ?

Si non : il s’agit d’un site Internet avec paiement sécurisé (en fait, c’est le site de paiement créé par eBay, le site de vente aux enchères pour assurer les transactions de ses 200 millions de clients vendeurs).

Comment procède t-on ? A la fin de cette conversation, je vous envoie un mail avec un lien direct pour effectuer votre paiement via ce site.
Dès que la procédure est effectuée, je reçois un mail de confirmation de règlement, ce qui permettra de faire partir votre Kit de distributeur immédiatement.

Ce Kit est ensuite envoyé en colissimo suivi – vous le recevez dans les 48 heures – et c’est la poste qui vous le livre directement.

Dès réception de ce kit, appelez-moi et nous verrons ensemble son contenu et je vous expliquerai comment prendre les produits et le choix de votre programme.
Suivre ensuite ce distributeur en qualité de client "Programme Long Terme"
· 2) Si niveau 2 :

Parfait, pour démarrer votre activité, vous avez besoin de votre Kit de distributeur, à commander auprès d’Herbalife, et qui comprend :

· Votre contrat de licence Internationale qui vous permet d’exercer votre activité tant sur un plan régional, national voire même international, puisque vous savez qu’Herbalife est présent dans 64 pays,
· Votre carte de VDI (Vendeur à Domicile Indépendant) – carte qui mentionne qu’Herbalife fait partie du Syndicat de la Fédération de la Vente Directe, donc ajoute un statut légal à votre activité,
· le catalogue des produits,

· la liste des prix, 

· diverses brochures,
· un DVD intitulé : "Bienvenue Herbalife" et qui vous présente la société, les produits, et le plan de carrière,
· un estimateur de Protéines que l’on appelle aussi réglette,
· un programme nutritionnel d’une valeur de 125 € (prix public) pour débuter vous-même les produits et avoir vos propres résultats.

· et des documents qui vous seront présentés en formation, tels qu’un modèle de bilan forme et bien être.
Ce Kit ou IBP (International Business Pack) a une valeur de 125 €, livré directement par Herbalife, en chronopost, dans les 24 à 48 heures.
Ok ! Souhaitez-vous commander votre IBP maintenant pour le recevoir sous 48h?

Non : on s’arrête là

(Si intérêt et problème argent : évoquer les 2 possibilités d’achat : Paiement en 2 fois ou Travailler avec liste de connaissance pour démarrer avec le bilan)

Oui : Très bien, pour le régler, nous travaillons avec PayPal. Est-ce que vous connaissez ?

Si non : il s’agit d’un site Internet avec paiement sécurisé (en fait, c’est le site de paiement créé par eBay, le site de vente aux enchères pour assurer les transactions de ses 200 millions de clients vendeurs).

Comment procède t-on ? A la fin de cette conversation, je vous envoie un mail avec un lien direct pour effectuer votre paiement via ce site.

Dès que la procédure est effectuée, je reçois un mail de confirmation de règlement, ce qui permettra de faire partir votre Kit de distributeur immédiatement.

Ce Kit est ensuite envoyé en colissimo suivi – vous le recevez dans les 48 heures – et c’est la poste qui vous le livre directement.

Dès réception de ce kit, appelez-moi et nous verrons ensemble son contenu.

Lors de cet appel, je vous expliquerai comment prendre les produits, le choix de votre programme et le démarrage de votre activité.
Mais avant de vous préciser les étapes liées au démarrage de votre activité, je vais également vous indiquer les règles de base à suivre pour construire votre affaire avec succès.

En fait, pour CONSTRUIRE VOTRE AFFAIRE, vous devez appliquer les 4 règles du succès :
REGLE N° 1 :
Prendre soi-même les produits pour être un modèle de consommateur
Il y a un facteur commun depuis 26 ans, chez tous les distributeurs qui ont du succès : ils ont d’abord été des clients satisfaits de leurs résultats. Et c’est grâce à cette conviction personnelle, qu’ils ont pu développer cette activité en toute confiance. Activité qui n’est pas commerciale mais qui vise uniquement à faire connaître les produits autour de vous en en faisant la promotion.


Notion de convaincu pour être convaincant.

Votre IBP va partir aujourd’hui ou demain. A réception, êtes-vous prêt à commencer les produits ?



Si oui, on continue - 

Si non, fin de cette conversation. (pas de prise de produits – pas de business. On ne peut pas parler des produits si on ne les prend pas soi-même).
REGLE N° 2 :
Choisir les outils appropriés afin de vous faire connaître et développer votre base de clients.

Pour générer des contacts qui visent à vous faire connaître, on mettra en place une campagne de prospection et il conviendra de choisir 2 à 3 outils de vente. 
REGLE N° 3 :
En parler à un maximum de personnes
Pour cela, on commence par établir sa liste de connaissance. (c’est votre capital social) Et on y inscrit tous les noms de gens que l’on connaît sans aucun préjugé ;
La liste de connaissance permettra 2 choses :

1. informer votre entourage de votre nouvelle activité 
2. leur proposer de bénéficier gratuitement d’un bilan forme et bien être.
Sachez qu’au départ, on travaille par le biais de conversations à 3, avec votre sponsor, et c’est lui qui réalisera ces bilans, jusqu’à ce que vous soyez formé(e) pour le faire seul(e).
REGLE N° 4 :
Se former, suivre son plan d’action et analyser ses statistiques.


Bien entendu, pour démarrer, maîtriser les compétences requises et optimiser votre nouvelle activité, il faut vouloir apprendre ce nouveau métier. 
Pour ce faire, nous avons tout  un concept de soutien et de formation à distance qui sera évoqué dans un instant.

Il faudra également mettre en place un plan d’action et analyser vos résultats de business.

Mais bien entendu, il n’y a pas de miracle, cela passera par du travail, de la formation, une certaine constance et discipline au quotidien.


Sinon, il ne se passera pas grand chose.

C’est OK pour vous, alors maintenant regardons ce qui va se passer dès que vous serez en possession de votre kit.
LES ETAPES DE VOTRE ACTIVITE

1ère étape : C’est votre SESSION DE DEMARRAGE
Dès que vous recevrez votre Kit de distributeur, appelez-moi et nous verrons ensemble (ou en conversation à 3 avec le sponsor validé) le contenu de votre IBP.

C’est ce que l’on appelle la session de démarrage qui consiste à vous expliquer :
- comment se servir de la réglette et comment prendre les produits,

- vous donner les premières infos sur votre démarrage,

- et de vous envoyer par mail les premiers fichiers correspondants.
2e étape : LE SYSTEME DE SOUTIEN ET DE FORMATION
Vous allez bénéficier de notre système de soutien très élaboré :

1) En premier lieu, nous sommes votre Conseiller Personnel et nous allons vous aider dans le démarrage de votre activité et vous suivre étape par étape, selon vos objectifs.
Le rôle du sponsor au départ est très important. Et souvent, nous précisons qu’il convient de se «coller» au sponsor dans les 3 ou 6 prochains mois, pour être soutenu et encouragé dans son démarrage. Car c’est une activité simple, mais beaucoup de choses vous seront enseignées, le sponsor sera là pour vous guider dans toutes ces étapes d’apprentissage.

Ensuite, Il est très important de ne pas rester seul(e) au départ, d’appeler son sponsor au moins une fois par semaine, et d’être en relation avec les autres distributeurs par le biais des ateliers pour partager et recueillir leur expérience. 
A défaut, on risque de ne plus être là d’ici 3 mois.

2) Ensuite, nous avons un processus de formation à suivre depuis votre domicile :
Vous allez démarrer par les formations de base, qui sont des appels – vidéos enregistrés donc à écouter selon votre disponibilité et qui vous formeront sur :

· Le contexte nutritionnel,

· les produits internes et externes,
· le client et le suivi-client,

· le développement d’une vingtaine de clients avec le concept du Plan Total, 

· les informations de base sur la création d’un réseau de distributeurs 

· et enfin, les éléments importants et nécessaires pour mettre en place votre plan d’action.
Ces formations par audio sont très importantes, et il conviendra de les écouter à plusieurs reprises, de prendre beaucoup de notes pour parvenir à maîtriser les compétences requises de notre activité.

3) Des ateliers et des conférences  au domaine de la Vente, du Plan Total c'est-à-dire le Bilan, le Soin du visage, le client, les astuces vente etc….sont également à votre disposition. 

Tout un programme de formations diverses qui ont lieu le soir entre 20h30 et 22h30 et par téléphone, dont le planning vous sera communiqué en temps utile.

Lors de ces formations, vous avez également des ateliers d’entraînement et de perfectionnement.

Ce sont des simulations où les distributeurs s’entraînent entre eux. 
Et d’ailleurs, c’est au cours d’un atelier de perfectionnement que l’on vous fera votre propre bilan forme et bien être. C’est très ludique et très convivial. Aucun jugement – on s’amuse plutôt tout en se perfectionnant.
4) Vous avez également accès gratuitement à la propre émission de télé, HBN, disponible sur Internet, 24h/24, 7j/7 et disponible en 8 langues. Véritable outil de formation.

5) Et enfin, le plus important, et en fonction de votre région d’habitation, vous avez un système de formation en direct, via des journées de formation (JDF) qui ont lieu une fois par mois, notamment à Paris ou en province.
Ce type de formation n’est pas obligatoire mais indispensable pour vous aider à créer votre affaire sur de bonnes bases.

Vous avez choisi le niveau 2, il est évident que pour obtenir une prospérité dans votre affaire, la formation est fortement recommandée.

A examiner selon dates STS/JDF du mois en cours

Vous habitez quelle région ?

Notre prochaine formation se déroule à


le

Pouvez-vous vous libérer à cette date ?

Très bien, je vais vous envoyer le flyer de cette formation pour voir les modalités de votre inscription.

Viendrez-vous seul(e) ou accompagné(e) ?

Sachez que les formations sont gratuites, il vous est simplement  demandé une participation pour le déjeuner, les pauses du matin et de l’après-midi et aux frais de salle. Cela varie entre 10 à 20 € la journée.


3e étape : VOTRE ACTION


Dès accomplissement des formations de base et  de votre propre bilan, il conviendra effectivement de mettre en place votre Plan d’Action Personnel.

Le Plan d’Action Personnel

C’est mettre en place un plan suivant objectifs, disponibilité et possibilités à suivre pendant  90 jours,  qui est le délai normal d’apprentissage.
Ensuite, la maîtrise et l’évolution de votre activité s’effectueront de plan de 90 jours en 90 jours avec analyse de votre action.
3) Si niveau 3 :
Parfait, pour démarrer votre activité, vous avez besoin de votre Kit de distributeur, à commander auprès d’Herbalife, et qui comprend :

· Votre contrat de licence Internationale qui vous permet d’exercer votre activité tant sur un plan régional, national voire même international, puisque vous savez qu’Herbalife est présent dans 64 pays,
· Votre carte de VDI (Vendeur à Domicile Indépendant) – carte qui mentionne qu’Herbalife fait partie du Syndicat de la Fédération de la Vente Directe, donc ajoute un statut légal à votre activité,
· le catalogue des produits,

· la liste des prix, 

· diverses brochures,
· un DVD intitulé : "Bienvenue Herbalife" et qui vous présente la société, les produits, et le plan de carrière,
· un estimateur de Protéines que l’on appelle aussi réglette,
· un programme nutritionnel d’une valeur de 125 € (prix public) pour débuter vous-même les produits et avoir vos propres résultats.

· et des documents qui vous seront présentés en formation, tels qu’un modèle de bilan forme et bien être.
Ce Kit ou IBP (International Business Pack) a une valeur de 125 €, livré directement par Herbalife, en chronopost, dans les 24 à 48 heures.

Ok ! Souhaitez-vous commander votre IBP maintenant pour le recevoir sous 48h?

Non : on s’arrête là

(Si intérêt et problème argent : évoquer les 2 possibilités d’achat : Paiement en 2 fois ou Travailler avec liste de connaissance pour démarrer avec le bilan)

Oui : Très bien, pour le régler, nous travaillons avec PayPal. Est-ce que vous connaissez ?

Si non : il s’agit d’un site Internet avec paiement sécurisé (en fait, c’est le site de paiement créé par eBay, le site de vente aux enchères pour assurer les transactions de ses 200 millions de clients vendeurs).

Comment procède t-on ? A la fin de cette conversation, je vous envoie un mail avec un lien direct pour effectuer votre paiement via ce site.

Dès que la procédure est effectuée, je reçois un mail de confirmation de règlement, ce qui permettra de faire partir votre Kit de distributeur immédiatement.

Ce Kit est ensuite envoyé en colissimo suivi – vous le recevez dans les 48 heures – et c’est la poste qui vous le livre directement.

Dès réception de ce kit, appelez-moi et nous verrons ensemble son contenu.

Lors de cet appel, je vous expliquerai comment prendre les produits, le choix de votre programme et le démarrage de votre activité.

Mais avant de vous préciser les étapes liées au démarrage de votre activité, je vais également vous indiquer les règles de base à suivre pour construire votre affaire avec succès.

En fait, pour CONSTRUIRE VOTRE AFFAIRE, vous devez appliquer les 4 règles du succès :
REGLE N° 1 :
Prendre soi-même les produits pour être un modèle de consommateur
Il y a un facteur commun depuis 26 ans, chez tous les distributeurs qui ont du succès : ils ont d’abord été des clients satisfaits de leurs résultats. Et c’est grâce à cette conviction personnelle, qu’ils ont pu développer cette activité en toute confiance. Activité qui n’est pas commerciale mais qui vise uniquement à faire connaître les produits autour de vous en en faisant la promotion.


Notion de convaincu pour être convaincant.

Votre IBP va partir aujourd’hui ou demain. A réception, êtes-vous prêt à commencer les produits ?



Si oui, on continue - 


Si non, fin de cette conversation. (pas de prise de produits – pas de business. On ne peut pas parler des produits si on ne les prend pas soi-même).

REGLE N° 2 :
Choisir les outils appropriés afin de vous faire connaître et développer votre base de clients et votre réseau de distributeurs.
Pour générer des contacts qui visent à vous faire connaître, on mettra en place une campagne de prospection et il conviendra de choisir 2 à 3 outils de vente. Idem pour le recrutement.

REGLE N° 3 :
En parler à un maximum de personnes
Pour cela, on commence par établir sa liste de connaissance. (c’est votre capital social) Et on y inscrit tous les noms de gens que l’on connaît sans aucun préjugé ;

La liste de connaissance permettra 2 choses :

1. informer votre entourage de votre nouvelle activité 

2. leur proposer de bénéficier gratuitement d’un bilan forme et bien être.

Sachez qu’au départ, on travaille par le biais de conversations à 3, avec votre sponsor, et c’est lui qui réalisera ces bilans, jusqu’à ce que vous soyez formé(e) pour le faire seul(e).

REGLE N° 4 :
Se former, suivre son plan d’action et analyser ses statistiques.


Bien entendu, pour démarrer, maîtriser les compétences requises et optimiser votre nouvelle activité, il faut vouloir apprendre ce nouveau métier. 

Pour ce faire, nous avons tout  un concept de soutien et de formation à distance qui sera évoqué dans un instant.

Il faudra également mettre en place un plan d’action et analyser vos résultats de business.


Mais bien entendu, il n’y a pas de miracle, cela passera par du travail, de la formation, une certaine constance et discipline au quotidien.


Sinon, il ne se passera pas grand chose.

C’est OK pour vous, alors maintenant regardons ce qui va se passer dès que vous serez en possession de votre kit.

LES ETAPES DE VOTRE ACTIVITE

1ère étape : C’est votre SESSION DE DEMARRAGE

Dès que vous recevrez votre Kit de distributeur, appelez-moi et nous verrons ensemble (ou en conversation à 3 avec le sponsor validé) le contenu de votre IBP.

C’est ce que l’on appelle la session de démarrage qui consiste à vous expliquer :

- comment se servir de la réglette et comment prendre les produits,

- vous donner les premières infos sur votre démarrage,

- et de vous envoyer par mail les premiers fichiers correspondants.

2e étape : LE SYSTEME DE SOUTIEN ET DE FORMATION

Vous allez bénéficier de notre système de soutien très élaboré :

1) En premier lieu, nous sommes votre Conseiller Personnel et nous allons vous aider dans le démarrage de votre activité et vous suivre étape par étape, selon vos objectifs.

Le rôle du sponsor au départ est très important. Et souvent, nous précisons qu’il convient de se «coller» au sponsor dans les 3 ou 6 prochains mois, pour être soutenu et encouragé dans son démarrage. Car c’est une activité simple, mais beaucoup de choses vous seront enseignées, le sponsor sera là pour vous guider dans toutes ces étapes d’apprentissage.

Ensuite, Il est très important de ne pas rester seul(e) au départ, d’appeler son sponsor au moins une fois par semaine, et d’être en relation avec les autres distributeurs par le biais des ateliers pour partager et recueillir leur expérience. 

A défaut, on risque de ne plus être là d’ici 3 mois.

2) Ensuite, nous avons un processus de formation à suivre depuis votre domicile :

Vous allez démarrer par les formations de base, qui sont des appels – vidéos enregistrés donc à écouter selon votre disponibilité et qui vous formeront sur :

· Le contexte nutritionnel,

· les produits internes et externes,

· le client et le suivi-client,

· le développement d’une vingtaine de clients avec le concept du Plan Total, 

· les informations de base sur la création d’un réseau de distributeurs 

· et enfin, les éléments importants et nécessaires pour mettre en place votre plan d’action.

Ces formations par audio sont très importantes, et il conviendra de les écouter à plusieurs reprises, de prendre beaucoup de notes pour parvenir à maîtriser les compétences requises de notre activité.

3) Des ateliers et des conférences  au domaine de la Vente, du Plan Total c'est-à-dire le Bilan, le Soin du visage, le client, les astuces vente etc….sont également à votre disposition. 

Tout un programme de formations diverses qui ont lieu le soir entre 20h30 et 22h30 et par téléphone, dont le planning vous sera communiqué en temps utile.

Lors de ces formations, vous avez également des ateliers d’entraînement et de perfectionnement.

Ce sont des simulations où les distributeurs s’entraînent entre eux. 

Et d’ailleurs, c’est au cours d’un atelier de perfectionnement que l’on vous fera votre propre bilan forme et bien être. C’est très ludique et très convivial. Aucun jugement – on s’amuse plutôt tout en se perfectionnant.

4) Des ateliers au domaine du Recrutement sont également à votre disposition. 

Ce sont également des ateliers d’entraînement et de perfectionnement où les distributeurs s’entraînent entre eux dans des jeux de rôle. Lors de ces ateliers, on examine également de près les statistiques.

5) Vous avez également accès gratuitement à la propre émission de télé, HBN, disponible sur Internet, 24h/24, 7j/7 et disponible en 8 langues. Véritable outil de formation.

6) Et enfin, le plus important, et en fonction de votre région d’habitation, vous avez un système de formation en direct, via des journées de formation (JDF) qui ont lieu une fois par mois, notamment à Paris ou en province.

Ce type de formation n’est pas obligatoire mais indispensable pour vous aider à créer votre affaire sur de bonnes bases.

Vous avez choisi le niveau 3, il est évident que pour obtenir une prospérité dans votre affaire, la formation est fortement recommandée.

A examiner selon dates STS/JDF du mois en cours

Vous habitez quelle région ?

Notre prochaine formation se déroule à


le

Pouvez-vous vous libérer à cette date ?

Très bien, je vais vous envoyer le flyer de cette formation pour voir les modalités de votre inscription.

Viendrez-vous seul(e) ou accompagné(e) ?

Sachez que les formations sont gratuites, il vous est simplement  demandé une participation pour le déjeuner, les pauses du matin et de l’après-midi et aux frais de salle. Cela varie entre 10 à 20 € la journée.


3e étape : VOTRE ACTION


Dès accomplissement des formations de base et  de votre propre bilan, il conviendra effectivement de mettre en place votre Plan d’Action Personnel.

Le Plan d’Action Personnel

C’est mettre en place un plan suivant objectifs, disponibilité et possibilités à suivre pendant  90 jours,  qui est le délai normal d’apprentissage.

Ensuite, la maîtrise et l’évolution de votre activité s’effectueront de plan de 90 jours en 90 jours avec analyse de votre action.
